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Professionell Verkaufen — PSS
Wie Sie mit dem feinen Unterschied
Spitzenleistungen im Verkauf erzielen

Dieses Verkaufstraining vermittelt alle fiir den Verkaufserfolg
notwendigen Fertigkeiten. Verkaufsmitarbeiter erlernen
Techniken der Gesprachs-planung und -fihrung, die sie die Lage
versetzen, dauerhafte, partner-schaftliche Beziehungen zu
ihren Kunden aufzubauen. Erleben Sie, wie Sie:

= Gesprachsbeginn, Fragetechnik, spezifische Nutzendarstellung
und Abschlusstechniken zielgerichtet einsetzen

= professionell auf gleichglltiges Kundenverhalten reagieren

= Kundeneinwdnde erkennen und angemessen darauf
eingehen: Zweifel, Missverstandnisse, Hindernisse

= zum kompetenten Business Partner auch fiir anspruchsvolle
Kunden werden

= |hre eigenen Verkaufsfahigkeiten analysieren und weiter
verbessern

Zielgruppen:

B2B Verkaufer, Vertriebsingenieure, Produktspezialisten,
Marketing-Mitarbeiter

Preis*:

CHF 2.800 je Teilnehmer

Dauer:

3 Tage

* Im Seminarpreis sind Teilnehmerunterlagen enthalten. Der Preis versteht sich pro Person zzgl. der gesetzlichen MwSt., CHF 30/Tag fir die

Tagungspauschale sowie ggf. anfallende Hotel- und Reisekosten.

BSL = Basel

¢ ZRH = Zirich

Der Seminarort wird nach Buchungseingang festgelegt.

Buchen Sie lhre Seminar-
platze direkt online oder
wenden Sie sich an:

AchieveGlobal Schweiz

Achieve Learning (Schweiz) AG
Holbeinstr. 50

4051 Basel

+49 (0)61 225 20 50
offene.seminare@achieveglobal.ch
www.achieveglobal.ch

Die offenen Seminare bilden nur
einen Teil des Gesamtangebotes
unserer Seminare und Dienst-
leistungen ab. Einen ersten Eindruck
fir Themen von firmeninternen
Seminaren sowie die Termine der
Web-Konferenzen finden Sie auf
unseren Homepages. Fiir Gruppen
ab 5 Personen bieten wir individuell
abgestimmte Seminartermine
ausserhalb des Kalenders an.
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